
LEPRIXDE L

'

INNOVATION

POURLESERVICE

TRADEMAKER

conforte le patron
deSaxoBank
danssastratégie
dedéveloppement.

Proposrecueillispar
JEAN-PIERREGEOFFROY

Saxo

Banque a

remporté le week-enddernier
le prixde l

' Innovation
décernélorsduForum

de l

' investissementpourson
nouveauserviceTradeMaker.
Lafilialefrançaisedu
danoisSaxoBank a partagéce
prixavec le courtierfrançais
CortalConsors

, distingué
poursonservicedeventeen
lignedelingots et depièces

d

'

or
.

«

TradeMaker » estun
nouveautypedeconseilqui
proposeauxinvestisseursune

« stratégieprête à l

'

emploi »

surdevisesousuractions.
Leticket d

' ordreest
prérempli

avecuncours d

' achat
,

un
coursdereventequifixe l

'

objectif et
un « stoploss » pour

limiterlespertesencasde
non-réalisationduscénario
choisi .

Leclient n' a plusqu' à

indiquer le montantqu' il

souhaiteallouer à cette
transaction . Saxoproposeune
dizaine d

' idéesdestratégies
touslesjours . Uneaidequi

peut s' avérerutileface
à la multiplicationdes
produitsproposésaux
investisseurs
particuliers . Lars
Christensen

, codirigeant
et fondateurdeSaxo
Bank

,

met l

' accentsur
l

'

importancedeces
innovationspourles
banques d

'

investissementenligne.

SaxoBanque ,

votrefiliale
française ,

vientde
remporter le prixde l

'

Innovation
, organisépar le

Forumde l

'

investissement
,

s

poursonservice
TradeMaker . Qu'est-cequecela
vousinspire ?

Noussommestrèssatisfaits
pournous et pour
Pierre-Antoine Dusoulier

, présidentde
notrebureaufrançais . Saxo
Bankestunebanque d

'

investissement enligne . Cetype

Ceservicegratuit
a pourvocation
deproposer à

nosclientsdes

opportunitésde
marchérepérées
parnosanalystes.

d

' établissement a
étémoins

touchépar la crisequebien
desbanquestraditionnelles.
Nousavons d

' ailleursprofité
decettepériodepournous
renforcer

,

créerdesnouveaux
services et optimisernotre
chaînedecréationdevaleur.
Gagnerceprixavec
TradeMakerconfortenotrestratégiede
développement . Jepenseque
nousavonseuraison d

' étoffer
notregammedeservices et

d

' ouvrirdenouveauxbureaux
à

l

' international.

UnservicecommeTradeMakerest
unepremièreenFrance

,

A-t-ildéjà
étélancédansd

'

autrespays ? Avec

quelstauxderéussite ?

NousavonslancéTradeMaker
dansbeaucoupdepaysdepuis
février2009 . Ceservice a

pourvocationdeproposer à

nosclients
,

via la plate-forme
Saxotrader

,

desopportunités
demarchérepéréesparnos

BIOEXPRESS

LarsChristensen

codirige
SaxoBank

,

quiestdevenu
enmoinsde
dixansl

'

undes
leaderssur le

marchéduForex
,

exécutanten

moyenne
20milliards
dedollarsde
transactions

parjour.

« Saxofaitévoluerenparallèle
technologie et

relationclient »

analystesoupar
desanalystes
indépendants .

Les
stratégiessont
argumentées et

illustréesparun
graphique .

L

' atout
pourlesclientsest
que l

'

analyste
préremplit le

ticket
d

' ordre
,

TradeMakerconcrétisant
ainsiuneidéeen
ordresur le

marché . Jenesuispas
enmesuredevous
direcombien
gagnentlesclients
aveccenouveau

service
,

enrevanche
je

peux
vousdirequeceservice
gratuitestlargementconsulté et

utiliséparnosclients.

Vousêtesenchargedela stratégie
à longtermedeSaxoBank .

Quelle
estvotrevisionsur le futurde la

banqueenligne et dumétierde
prestatairedeservices financiers ?

Jeconstateauquotidienque
deplusenplusdepersonnes ,

notammentde la nouvelle
génération

,

attendentdavantage
devariété et deflexibilitésur
lesproduits et plusde
services .

Lesentreprisescentrées
surInternetontunavantage
certainpoursatisfaireces
nouvellesdemandes .

Notre
forceest d

' avoirsufaire
évoluerenparallèle technologie

et

relationclient . Celanous
permetdenousimplanter à

l

'

étrangeravecunebonne
plate-forme et un 1

,

gnementclient.
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